
Die DENSO Dichtungstechnik GmbH & Co. KG ist Teil der DENSO Group Germany. Seit über 100 Jahren steht die DENSO Group
Germany für innovative und zuverlässige Lösungen für den Korrosionsschutz von Pipelines und Abdichtungen im Straßenbau. Als
Qualitätsführer entwickelt und produziert das Familienunternehmen leistungsstarke Produkte für einen sicheren Energietransport
und langlebige Verkehrswege. Mit rund 200 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern in der Unternehmensgruppe erfolgt der Vertrieb in
über 125 Länder weltweit. [Hier bekommen Sie einen Eindruck vom Unternehmen]

IHRE MOTIVATION UND ERFAHRUNG IHRE AUFGABEN UND HERAUSFORDERUNGEN

Ihre neugierige, begeisterungsfähige Art sowie erste
praktische Erfahrungen in der Baubranche treiben Sie an,
sich in den Straßenbau und Korrosionsschutz einzuarbeiten
und sich Schritt für Schritt zum Profi zu entwickeln.

Sie betreuen langjährige bestehende Kunden wie
Bauunternehmen und Energieversorger in Ihrem
Vertriebsgebiet und gewinnen begleitend neue Kunden hinzu.

Sie finden schnell Zugang zu unterschiedlichen
Ansprechpartnern, stellen sich flexibel auf verschiedene
Gesprächssituationen ein und überzeugen mit
Praxisverständnis, Verkaufsgeschick sowie einem sicheren
Auftreten.

Als technischer Ansprechpartner unterstützen Sie Ihre
Kunden bei konkreten Herausforderungen vor Ort und
vermitteln Ihr Fachwissen in anwendungsorientierten
Schulungen.

Sie verfügen über eine abgeschlossene (bau)technische
Ausbildung (Lehre, HTL o. Ä.) sowie einschlägige
Berufserfahrung und haben bereits Erfahrung im
Außendienst und der Beratung von technisch
erklärungsbedürftigen Produkten.

Dank der Unterstützung eines starken Innendienstteams
können Sie sich proaktiv auf den Ausbau Ihres
Kundenstammes fokussieren und bestehende Kunden
bestmöglich beraten.

IHRE PERSPEKTIVE - UNSER ANGEBOT

Bei DENSO Dichtungstechnik erwartet Sie die finanziell unabhängige Sicherheit eines dynamisch wachsenden Mittelständlers mit
langfristigen Perspektiven und einem vielseiteigen Aufgabengebiet mit großer Eigenverantwortung und schnellen
Entscheidungswegen.

Sie betreuen einen etablierten Kundenkreis beim Markt- und Qualitätsführer, mit einem Produktportfolio, das seit Jahrzehnten am
Markt bewährt ist und bei Verarbeitern fest verankert ist.

Für Ihren Einsatz erwartet Sie ein Bruttojahresgehalt ab € 70.000 (Fixum inklusive Provision) sowie ein Dienstwagen auch zur
Privatnutzung.

Wollen Sie beim Markt- und Qualitätsführer Ihre Kunden aus der Bau- und

Energienetzbranche von langlebigen Systemlösungen im Straßenbau und

Korrosionsschutz überzeugen?

Wien/Niederösterreich/Burgenland/Steiermark

Denso Dichtungstechnik GmbH & Co KG

70.000,-

Vollzeit

Im Rahmen einer geregelten Pensionsnachfolge besetzen wir folgende Position: 

Fachberater im Außendienst (m/w/d) – Straßenbau und

Korrosionsschutz
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Interessiert?

Dann freuen wir uns über Ihre Bewerbung auf: sales-passion.com

Kennwort: Denso

Gleich bewerben

Sie haben Rückfragen?

Für Rückfragen steht Ihnen unser Sales-Passion-Matching-Team unter +43

6232 32 222 gerne zur Verfügung!

Sales-Passion GmbH・Herzog Odilo Straße 34a・A-5310 Mondsee・www.sales-passion.com

https://www.youtube.com/watch?v=-AvqzTCcWsQ
https://salestalent.hr4you.org/applicationForm.php?sid=544%3E
tel:+43623232222
tel:+43623232222

